
 

MÁDIA LEVA. GRUPO DE ESTUDOS SESSOM 19 DE JUNHO DO 26. COMUNICAÇOM 

POLÍTICA. 

 

 

As três dimensões da comunicaçom segundo Aristóteles 

 

1. Ethos: o emissor, a súa credibilidade, fiabilidade, prestígio, autoridade… 

 

2. Logos: a mensagem, a estrutura da mensagem, os argumentos, as evidencias e provas… 

 

3. Pathos: o auditório, a subjectividade do auditório, as emoções, as circunstâncias (presentes ou 

passadas) do auditório, a idade, as expectativas... 

 

LOGOS 

 

➔ Definir o problema e facer propostas 

 

CASO 1: ALTRI – PRESTIGE 

 

 Medida 

 

• Impedir a instalaçom 

• Impedir a repetiçom 

 

 Problema 

 

• Médio Ambiente (Futuro do Planeta) 

• Território (Pertença-Identidade) 

• Economia (benefícios-prejuízos) 

 

 

 

CASO 2: CONFLITOS DO SECTOR LÁCTEO 

 

 Medida 

• Regular o mercado, preços, estabelecer contratos... 

• Mudar a PAC e o mercado europeu do leite, interior e exterior (importações) 

 

 Problema 

• Económico/político: Crise do sector, falta de soberania alimentar 

• Demográfico/ambiental: despovoamento, custódia do território… 

• ético/cultural:  erosom dos modos de vida do povo galego   

 

 

PATHOS: 

 

➔ O sujeito/a subjectividade 

 



Neste caso: como nos dirigimos ao nosso auditório? Como se vê o auditório a si próprio? qual é o 

sujeito que sintetiza melhor ? 

 

 Comunicaçom e síntese subjectiva 

• Classes populares: Tabalhadores do mar, gandeiros, maioria social dos concelhos 

atingidos...   

• Naçom: O povo galego, o seu território, os seus interesses... 

• Estado-cidadania: os galegos como cidadãos do estado, temos direitos constitucionais, 

que se estám a vulnerar 

 

 

➔ Emoções 

 

 O apelo às emoções: recursos 

 

• Story telling  (Irmandinhos, Personagens do agrarismo -Moncho Valcarce, Basílio 

Álvarez-, anedota pessoal …) 

• Estilo emotivo: Xurxo Souto, Xermán Viluba, Milucho… 

• Referências a repressão, injustiças, actitudes inadmissíveis das autoridades… 

 

 Como impactar emocionalmente do auditório? Que tem maior influência? 

 

• Palabras: metáforas, imagens, figuras retóricas e poéticas en geral... 

• Voz: volume, tom, velocidade... 

• Gestos: mãos, braços, rosto, corpo... 

 

ETHOS (O emissor) 

 

 Qual é o tipo de líder/emissor que mais convém? 

 

• Reconhecimento académico e moral: Beiras/P. Iglesias/Varoufakis 

• Outsider: Trump/Jácome/Madami 

• Identidade com o auditório: Evo M./Lula/líder sindical ou prejudicado directamente polo 

problema 


